
工賃向上研修＜基礎編＞では、収支と作業アセスメントといった、事業所の根幹となる部

分について詳しくお伝えしますが、収支が改善され、生産性が向上し、利益（賃金・工賃原資）

が残るように体質が変わった後は、いよいよ売上を拡大していくことを検討します。

自主事業については、マーケティング・ピラミッドを活用し、マーケティング戦略・戦術を見直

していきます。

また、請負事業については、請負の新規獲得のための営業強化が必須となります。

こうした観点から応用編として、より専門特化した「テーマ別研修」を実施します。

この機会を是非ご活用ください。

※ 本事業は、令和5年度愛知県工賃向上推進事業の一環として実施します。

※ 新規開設事業所様や昨年度の工賃実績が減少した事業所様の受講を推奨しています。

令和5年度 愛知県 工賃向上推進事業

工賃向上研修〈応用編〉

工賃向上に取り組みたい事業所様へ

研修の2つのテーマ

コロナや物価高騰を受けて、消費者がどう変

わったのかを把握し、その消費者に合わせて、自

事業所がどのようにすればよいのか、

し、強化すべきポイントを明確にします。

マーケティング

を把握し、その企業にあわせて、自事業所がどのよ

うにすればいいのか、請負企業を見直し、改めて営

業を実施する際のポイントを明確にします。

請負営業

￥

％

マーケティング

戦略・戦術を再設定

マーケティング

戦略・戦術を再設定

コロナや物価高騰を受けて

企業がどう変わったのか

コロナや物価高騰を受けて

企業がどう変わったのか



• 枠内URLをクリック、またはQRコードを読み込んで、必要事項を記入の上、お申込みください。

• 申込〆切：令和5年10月27日（金）17時 迄

※〆切後に希望される方は、下記「お問合せ先」まで直接連絡してください。

https://insweb.jp/23aichib-ouyo/

工賃向上研修〈応用編〉

令和5年11月6日（月）日程

時間
・
内容

9:30～12:10 （開場：9:00～） 

【マーケティング】

• コロナ・物価高騰における消費者の変化

• マーケティング戦略・戦術

13:30～16:00 （開場：13:00～） 

【請負営業】

• コロナ・物価高騰における企業の変化

• 請負営業・ロールプレイング

• 県内の就労継続支援事業所（A型・B型）

• 生活介護事業所(生産活動を行っている場合）

• 地域活動支援センター(工賃向上計画を作成している場合）

対象

お問合せ先：（株)インサイト 事務局：大塚 insight@insweb.jp 06-6449-5115

主催：愛知県

研修実施者：株式会社インサイト ‘07年創業。障害者の「はたらく」を中心に、障害福祉事業所のコンサルティングや、厚生
労働省の障害者に係る政策提言支援・研究支援等を実施。

https://insweb.jp/

※受講科目については、選択制になります。 両方受講いただくことも可能です。

高玉 要 （たかたま かなめ）

(株)インサイト シニアコンサルタント

ステイラボジャパン（合） 代表

北野 喬士（きたの たかし）

(株)インサイト 取締役・チーフコンサルタント

(N)Re-Live 理事長

会場参加

オンライン参加

参
加
方
法

ウィルあいち （愛知県女性総合センター） 視聴覚ルーム
（愛知県名古屋市東区上竪杉町１）

zoom (ウェブ会議システム)を利用

※ オンライン使用の通信費はご負担ください。

※ PC（カメラ・マイク付き）、および安定した接続環境でご受講ください。

（選択制）

研修概要

申込方法

主催・研修実施者

講師
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